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Gyvenimo aprasymas (CV)

Prisijungti

Kokio darbo ieskau? Mano teigiamos savybés

leskau darbo, kuriame galéciau save realizuoti. Daugiau nei metus, dirbu administratore sveciy
namuose, todél sugebu dirbti komandoje, padéti kitiems bendradarbiams ar apmokyti naujai
atéjusius. Gebu dirbti kompiuteriu, esu imli naujovéms, moku dvi uzsienio kalbas (angly ir rusy).

Pasizymiu tokiomis savybémis kaip draugiSkumas ir tolerantiSkumas. Esu optimistiska bei atspari

stresui, darbsti, sazininga ir atsakinga bei mandagi.

Pageidaujamas darbas

Asistentai, Pardaveéjai, Konsultantai, Administratoriai,
Sekretores, Zmogiskujy istekliy specialistai, Zurnalistai,
Redaktoriai

Kontaktai ir pagrindiné informacija apie mane

Gimimo data
Lytis
Gyvenamoji vieta

Telefono numeris

El. pasto adresas

Darbo patirtis
Darbo laikotarpis
Imonés pavadinimas
Darbo sritis

Pareigos

Darbo laikotarpis
Imonés pavadinimas
Darbo sritis
Pareigos

Placiau apie darbo pobadj, patirtj

ISsilavinimas

1993-07-04 (32 m.)
Moteris

Klaipéda

Prisijungti

Prisijungti

nuo 2014.06 iki 2014.07
UAB Palink
Pardavéjai

Kasininké - pardavéja

nuo 2015.07 iki 2017.01
UAB "Sondija"

Turizmas

Administratore

Svediy registracija, jy priémimas ir islydéjimas. Reikiamos
informacijos klientams suteikimas, apmokeéjimy tvarkymas


https://www.dirba.lt/
https://www.dirba.lt/vartotojai
https://www.dirba.lt/vartotojai
https://www.dirba.lt/vartotojai

Laikotarpis nuo 2000.09 iki 2012.06

ISsilavinimas Pradinis bendro lavinimo

Mokymosi jstaiga Rietavo Lauryni lvinskio gimnazija

Laikotarpis nuo 2012.09 iki 2016.05

ISsilavinimas Vidurinis bendro lavinimo

Mokymosi jstaiga Klaipédos Universitetas

ISsilavinimo sritis Psichologija

Kalbos

Kalbos Kalbéjimas Supratimas Rasymas
Lietuviy Puikiai Puikiai Puikiai
Angly Puikiai Puikiai Puikiai
Rusy Pagrindai Pagrindai Nemoku

Kompiuterinis rastingumas

Moku dirbti operacinémis sistemomis: Microsoft Excel, Microsoft PowerPoint, Microsoft Word, SPSS.

Konferencijos, seminarai, mokymai

Arno Markevicius "Pardavimy mokymai: Kas sukausto kliento démesj arba vakaras, kuris pakeis

JUsy rezultatus!". Vyko spalio 6d.

Seminaro metu moké:

Treniruoti savo energijos lygj ir komunikuoti su klientu taip, kad sukaustytume jo démesj bei
pasiektume iSskirtinius rezultatus!

Buvo pristatyti du svarbiausi pasiruoSimo zingsniai dar pries pradedant pardavinéti, kuriy nepaisant
zlunga dauguma sandoriy.

Buvo praktiskai iSbhandoma "6 emociniy poreikiy" metodika

Pasakojo apie daznai praleidziama, pardavimy zingsnj, kuris lemia rezultaty augima.

Papildoma informacija
Vairuotojo pazyméjimas B

Vairuoju nuo 2013-07 (12 m.)


https://www.dirba.lt/
http://www.tcpdf.org

